Expediente N°: 2022-25-4-000600

{ DIRECCION GENERAL

DIRECCION TECNICA DE GESTION ACADEMICA

DEPARTAMENTO DE DESARROLLO Y DISENO CURRICULAR

Tipo de Curse 058 Capacitacién Profesional Inicial
Orientacidén 01H Comercio Internacional

Sector 610 Comercio y Administracién
i;:;n'::um 080 Comercio Exterior

Asignatura 06406 Comercio Internacional
Modalidad Presencial

Perfil de Ingreso | EMB completa, 18 afios de edad

Horas totales: Horas semanales: Semanas
64 8 g

Duracion

Perfil de Egreso | Las competencias adquiridas en este curso le permitirdn al egresado:

e Contar con una visién amplia de la necesidad del comercio exterior en general
desde una perspectiva macro.
¢ Conocer la fincionalidad de las zonas francas vy su impacto en la economia
local, regional ¢ internacional.
e Reconocer las caracteristicas esenciales de los puertos libres: su finalidad y
cometido.
o Conocer la aplicabilidad de la ley de Parques Industriales dentro del mercado y
desarrollo econémico del pafs.
e Destacar la relevancia del marco juridico que se establece para el manejq,
manipulacidn, transporte y traslados internos y externos de la mercaderia.
¢ Identificar la relevancia de los tramites y despachos aduaneros y los
mecanismos aplicados para la liberacion de la mercancia ya sea para el ingreso
o el egreso de bienes al pais.
o Conocer los procesos financieros v bancarios que involucran un negocio
internacional; sus mecanismos, requisitos v tiempos
®  Conocer los reglamentos y formalidades que deben ser tomados como parte del
proceso de comercio exterior.
e Reconocer la importancia del Mercosur como herramienta de integracion y
fundamentacion para los tratados comerciales de la region.
o Conocer los conceptos normativos que definen las fronteras y el rol de las
aduanas al momento de planificar ¥ contratar un transporte internacional.
Créditos
Educativos y v ey . . . .
Certificacion Capacitacion Profesional Inicial Comercio Exterior
Fecha de :
N° Resolucién resentacion: Fecha
dela DGETP | 21032022 Exp. N° Res. N° Acta N° o
Nota:
(S)Tfl:"lt;Sistema Informatizado de Planillado Escolar — Programa Planeamiento Educativo, Area Programacién de Cursos y Divulgacién de la
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1. FUNDAMENTACION

El aumento del bienestar y poder de compra de los pafses emergentes, generan un
aumento sostenido del comercio internacional e influyen fuertemente en la demanda y
én los precios de los principales productos agropecuarios para los que nuestro pais estd

en condiciones naturales de producir de manera competitiva.

La localizacién geogréfica del Uruguay, le otorga condiciones muy favorables para
actuar como lugar de transito de este comercio creciente, sirviendo como pasaje de
productos de los paises sin salida al mar, as{ como entrada y salida de regiones de los
paises vecinos que encuentran ventajas en el uso de las infraestructuras del Uruguay

menos saturadas que las propias.

En el presente, el movimiento de mercaderias en transito representa més del 50 ciento
de toda la actividad de comercio exterior, superando en valores absolutos al volumen de

importaciones y exportaciones.

Ademds, los regimenes legales existentes como las zonas francas, el puerto libre y
aeropuerto, han permitido agregar ventajas a lo anterior, haciendo del pais una
excelente opcion para actuar como centro de almacenaje y distribucién para la regién.
Asimismo, la seguridad institucional, el ambiente de negocios y la apertura a la

inversion extranjera han convertido al Uruguay en un destino seguro de inversiones.

A ello se suma la creciente tendencia de las empresas a jerarquizar sus procesos de
distribucion en el mercado local, de manera de satisfacer el también creciente nivel de
consumo y la necesidad de posicionar los productos de manera competitiva y

permanente en los puntos de venta.

La formacion de profesionales en el drea de Comercio Exterior es hoy un requerimiento
de todas las empresas y de todos los sectores econémicos del pais, que buscan integrar
personas capaces de resolver las tareas que permitan el intercambio de bienes y

servicios a nivel internacional, interactuando entre clientes internos v externos.
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2- OBJETIVO GENERAL

Capacitar a los participantes en aspectos tedricos y practicos de la Gestion y de la
Operativa del Comercio Exterior, teniendo en cuenta los principales aspectos que deben

considerar al momento de participar en un proceso de compra y venta al exterior.

3. PERFIL DE EGRESO
Las competencias adquiridas en este curso le permitiran al egresado:

- Contar con una visién amplia de la necesidad del comercio exterior en general
desde una perspectiva macro.

- Conocer la funcionalidad de las zonas francas y su impacto en la economia
local, regional e internacional.

- Reconocer las caracteristicas esenciales de los puertos libres: su finalidad y
cometido.

- Conocer la aplicabilidad de la ley de Parques Industriales dentro del mercado y
desarrollo econémico del pais.

- Destacar la relevancia del marco juridico que se establece para el manejo,
manipulacion, transporte v traslados internos y externos de la mercaderia. '

- Identificar la relevancia de los tramites y despachos aduaneros y los mecanismos
aplicados para la liberacién de la mercancia ya sea para el ingreso o el egreso de
bienes al pais.

- Conocer los procesos financieros y bancarios que involucran un negocio
internacional; sus mecanismos, requisitos y tiempos

- Conocer los reglamentos y formalidades que deben ser tomados como parte del
proceso de comercio exterior.

-~ Reconocer la importancia del Mercosur como herramienta de integracién ¥
fundamentacion para los tratados comerciales de la region.

- Comocer los conceptos normativos que definen las fronteras v el rol de las

aduanas al momento de planificar y contratar un transporte internacional.

4- CONTENIDOS

Unidad 1: Concepto de Comercio Internacional

“,
el

&
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1.1 Concepto de Comercio Internacional

1.2 Breve introduccidn e historia

Unidad 2: Zonas Francas nacionales y regionales
2.1 Concepto y su funcionalidad

2.2 Delimitacién juridica y delimitacidn territorial
2.3 Politica de promocion de inversién de capitales

2.4 Polos de desarrollo comercial

Unidad 3: Puerto y Aeropuerto libre

3.1 Concepto y su funcionalidad

3.2 Delimitacién juridica y delimitacién territorial
3.3 Politica de promocién de inversion de capitales

3.4 Polos de desarrollo comercial

Unidad 4: Ley de Parques Industriales (N°® 17.547)
4.1 Disposiciones Generales

4.2 Definicién de Parque Industrial

4.3 Alcance y Operativa de Parques Industriales
4.4 Exenciones y Beneficios

4.5 Normativa

Unidad 5: Marco juridico, régimen, normas v leyes aduaneras

5.1 Marco juridico, régimen, normas y leyes aduaneras

Unidad 6: Despachos Aduaneros

6.1 Concepto

6.2 Documentos involucrados

6.3 Agentes, instituciones y personas involucradas
6.4 Procedimiento operacional del despacho

6.5 Obligaciones de importacién y exportacién
6.6 Tramites y permisos

6.7 Marco juridico
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6.8 Concepto de Canal Verde y Rojo

Unidad 7: Créditos e instrumentos financieros del comercio exterior

7.1 Créditos e instrumentos financieros del comercio exterior

7.2 Procedimientos previos a la compra de material en el exterior

7.3 Financiacién y conceptos comerciales

7.4 Cartas de Crédito Seguros Garantias Documentacion

7.5 Flujo de informacion : Bill Of Lading BL(Conocimiento de Embarque) Sea Waybill
(Conocimiento de Embarque Maritimo) Certificados de Calidad Certificados de Origen
Facturas Packing List Impuestos Carta de Crédito Confirmacién de Bugue ETD ETA

Unidad 8: Términos Internacionales de Comercio
8.1 Incoterms (Términos Internacionales de Comercio)
8.2 Reglas de Incoterms

8.3 Usos Aplicacion Categorizacion

Unidad 9: Mercosur e integracion comercial mundial
9.1 Estrategias comerciales
9.2 TLC: Tratados de Libre Comercio

9.3 TIFA : Acuerdo Macro de Comercio e Inversiones.

Unidad 10: Fronteras, aduanas y transporte internacional.
10.1 Delimitaciones
10.2 Conceptos y normativas internacionales

10.3 Politica internacional de comercio
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5- METODOLOGIA

El hilo conductor de la metodologia a emplear es el fomento del trabajo auténomo,
critico y reflexivo del alumno, elementos fundamentales para “aprender a pensar” y
“aprender a actuar” con responsabilidad y eficiencia.

Esta forma de trabajo comporta replanteo en la dindmica de aula tradicional, lo que
hace que el alumno cambie de rol, convirtiéndose en sujeto activo de su propio
aprendizaje y el docente se convierte, a su vez, en el facilitador de un proceso
educativo en el cual los estudiantes abordan y van descubriendo conjuntamente el

objeto de conocimiento.

Desarrollar la imaginaci6n y la iniciativa personal en la resolucion de diferentes
situaciones problema, relacionada a los contenidos dados dirigida a los agentes y los
factores. Utilizar ejemplos de empresas reconocidas a nivel nacional. Aplicar las
herramientas de observacién, encuesta y experimentacién-a diferentes casos. Utilizar
ejemplos de empresas reconocidas a nivel nacional para fundamentar los casos de
s-ituac_iones problema. Plantear diferentes situaciones-problema que permitan al
alumno formar sus propios conocimientos y adquirir sus competencias

relacionados a los contenidos tratados.
6- EVALUACION

Durante el curso se deben realizar evaluaciones de diversa indole segin Io amerite el

momento, circunstancia y finalidad de la misma.

La evaluacién debe ser un proceso integrado al desarrollo de todo el curriculo y de la tarea
docente. Concebida asi 1a tarea de evaluar, nos conduce a una Evaluacién Sumativa que dara

evidencia de los resultados del proceso.

Los trabajos de produccién deben dar al alumno la posibilidad de acercarse de forma
genérica al 4mbito laboral. Este curso de capacitacion debe atender los aspectos mencionados

en atencion a la rigurosidad téenica.
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7- MATERIALES Y EQUIPAMIENTO
e Aula con medios audiovisuales
o Conexidn a Internet

e Pizamra

8- BIBLIOGRAFIA

-“El Transporte Maritimo” disponible en PDF Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo. )
~“Tendencias del Transporte Maritimo Internacional Hacia una Estrategia Logistica”
disponible en PDF de Ricardo J. Sanchez. Naciones Unidas/Cepal

-Constitucién de la Repiblica Oriental del Uruguay.

-Cédigo Civil de la Repiblica Oriental del Uruguay

-Cédigo de Comercio de la Repiiblica Oriental del Uruguay

~Rodriguez Olivera, Nuri E. Titulo : Manual de Derecho Comercial Uruguayo o Vol. 2,
T. 2 / Obligaciones y contratos comerciales .Edicién 1a. FCU, 2005.

-J. Ginerman, I. Hodara y A. Menéndez — Manual de Comercio Exterior.

-Operativa y Procedimientos — Montevideo, ORT & AMI 2001

-Principios de comercio internacional / Carlos Alberto Ledesma ANEP CONSEIO DE
EDUCACION TECNICO PROFESIONAL 10 Curso Técnico Terciario Plan 2013 -
Logistica Comercio Exterior

_Derecho del Comercio Internacional: MERCOSUR-Unién Europea - Carlos Esplugues
Mota; Daniel Hargain Rodriguez.

-Diccionario de Comercio Exterior / Orlando Greco.

-Régimen Juridico del Comercio Exterior: la compraventa internacional de Mercaderias
Venancia Z. Barea Gonzalez.

-Aguirre Ramirez, Fernando; Transporte Maritimo: vol. 3 contratos

-Gaggero, Eduardo -Derecho de los transportes terrestres, acuéticos, aéreos Vol. 1
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